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Handlowanie to gra + CD

Książka ebook ta została napisana dla tych, którzy szukają większej satysfakcji w roli handlowca, szanują własny zawód i chcą być profesjonalistami. Jest to praktyczny tutorial dla wszystkich, którzy obsługują klienta i sprzedają produkty własnej firmy. Specyfiką tej książki jest to, że dotyczy polskiego rynku, polskich klientów i polskich handlowców. Autorzy, korzystając z dziesięcioletniego doświadczenia w szkoleniu pracowników firm handlowych, opisują konkretne narzędzia: zjednywanie klienta i rozpoznawania jego potrzeb; radzenia sobie z grami kupieckimi; budowania profesjonalnej podstawy handlowej. Handlowanie to sztuka zadowolenia klienta bez ulegania jego wygórowanym żądaniom. Do każdego klienta prowadzi jakaś droga, tylko nie zawsze handlowcy mają odwagę na nią wkroczyć. Na płycie CD znajduje się film "Debiuty handlowe", który pozwoli Ci uniknąć wielu błędów w pierwszym etapie negocjacji handlowych. W tej fazie celem kupujących jest osłabienie sprzedającego, ustawienie rozmowy na jak najlepszych warunkach dla siebie. Ten film podpowiada, jak nie wpaść w żadną z zastawionych przez kupującego pułapek. Ukazane są typowe zachowania klientów, jak też metody skutecznego radzenia sobie z nimi. Cennym uzupełnieniem materiału jest zaprezentowanie sposobów rozpoznawania podświadomych motywów klienta i jak tę wiedzę wykorzystać w praktyce.
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Zobacz podgląd Handlowanie to gra + CD pdf poniżej lub w przypadku gdy jesteś jej autorem, wgraj własną skróconą wersję książki w celach promocyjnych, aby zachęcić do zakupu online w sklepie empik.com. Handlowanie to gra + CD Ebook
podgląd online w formacie PDF tylko na PDF-X.PL. Niektóre ebooki nie posiadają jeszcze opcji podglądu, a inne są ściśle chronione prawem autorskim
i rozpowszechnianie ich jakiejkolwiek treści jest zakazane, więc w takich wypadkach zamiast przeczytania wstępu możesz jedynie zobaczyć opis książki, szczegóły,
sprawdzić zdjęcie okładki oraz recenzje.
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Handlowanie to gra + CD PDF Ebook podgląd:

Jesteś autorem/wydawcą tej książki i zauważyłeś że ktoś wgrał jej wstęp bez Twojej zgody? Nie życzysz sobie, aby pdf był dostępny w naszym serwisie? Napisz na adres [email protected] a my odpowiemy na skargę i usuniemy zgłoszony dokument w ciągu 24 godzin.
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swojego dzieła, aby zachęcić czytelników do zakupu!
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Ewelina J.


2018-03-21


Tutorial w eleganckiej twardej oprawie dla wszystkich, którzy chcą być jak najlepsi w sprzedaży. Książka ebook bardzo wszechstronna, uwzględniająca polskie realia rynku, sprzedaży, specyfikę codziennej pracy polskich handlowców/przedstawicieli handlowych, pozbawiona zachodniej "papki", którą nierzadko narzucają w pracy zachodnie koncerny swoim przedstawicielom. Wiele interesujących technik, wyjaśnień pewnych procesów warunkujących skuteczną sprzedaż, utrzymywanie długofalowych relacji handlowych korzystnych dla obydwu stron, dużo "myków". Książka ebook napisana jasno i lekko. Jest merytoryczna, nieźle opracowana. Warto ją mieć i do niej wracać. Co interesujące techniki tu opisywane są przekazywane na szkoleniach wewnętrznych koncernów i firm, co świadczy o tym, że treść jest naprawdę wartościowa.





	



franki1025


2018-03-21


przystępnie napisana. nie jest to złoty środek do sprzedaży.





	



Tomasz Perlik


2018-03-21


Doskonała na długie podróże samochodem. Zalecam wszystkim pracownikom wielkich firm.





	



Antoni Musiał


2018-03-21


Stale prawdopodobnie najlepsza pozycja na temat handlu w bardzo szerokim ujęciu. Książka, ze względu na ilość opisanego materiału ma bardzo wszechstronne zastosowanie, mogą z niej korzystać wszyscy, którzy w jakimkolwiek stopniu mają doczynienia z handlem. Dodam, że bardzo przydatną pomocą jest załączona płyta CD.





	



Iwona Zaleta


2018-03-21


Nie każdy może być sprzedawcą, choć każdy oferujący nam własne produkty i usługi za takiego się ma.Warto przeczytać książkę Panów Hamana i Guta, by zrozumieć jak bardzo spotykani na co dzień sprzedawcy są w błędzie :-).Pozycja, którą zalecam nie tylko szefom zespołów handlowych (choć im również), lecz przede wszystkim samym sprzedawcom.
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Choć ksiażka wydana była w 2004 roku stale jest aktualna, jedynie brakuje w niej większej ilości współczesnych przykładów i większego wpływu branzy internetowej. Pod każdym innym wobec książka ebook jest kapitalna. To co ważne, odnosi się do rynku polskiego, z naszymi realiami, systemami i mentalnością. Szczerze polecam!!!
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2018-03-21


We wstępie do książkowej "mutacji" warsztatów "Handlowanie to gra. Od namawiania i żebrania do zaspokojenia potrzeb klienta" autorzy - trenerzy (coach'owie) Wojciech Haman i Jarzy Gut tak pomiędzy innymi uzasadniają powstanie tej publikacji: "[...] powodem napisania tej książki było nasze przekonanie, że w dostępnej literaturze nikt nie uwzględnia specyfiki handlowania w Polsce.". Nie podzielam tego argumentu. Na przykład osiem lat wcześniej był wydany poważniejszy "Poradnik negocjatora. Reguły negocjacji kupieckich" Stanisława Długosza", a później jego kontynuacja "Zawieranie kontraktów w handlu zagranicznym" (1993.).
Powyższe zastrzeżenie nie kłóci się z POTRZEBĄ czytania książek, w których o sprzedaży pisze się "lżej" i od podstaw.Tak jak robią to obaj autorzy. Cenię ich za odświeżenie i przypomnienie dekalogu sprzedawcy według Gary'ego Karrasa amerykańskiego klasyka kursów dla handlowców. Dodatkowym atutem publikacji jest załączony film. "Bryk" prosto się czyta. Ćwiczenia są proste.
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O nas

PDF-X.PL to narzędzie, które pozwala Ci na darmowy upload plików PDF bez limitów i bez rejestracji a także na podgląd online kilku pierwszych stron niektórych książek przed zakupem, wyszukiwanie, czytanie online
i pobieranie dokumentów w formacie pdf dodanych przez użytkowników. Jeśli jesteś autorem lub wydawcą książki, możesz pod jej opisem pobranym z empiku dodać podgląd paru pierwszych kartek swojego dzieła, aby zachęcić czytelników do zakupu.
Powyższe działania dotyczą stron tzw. promocyjnych, pozostałe strony w tej domenie to dokumenty w formacie PDF dodane przez odwiedzających.
Znajdziesz tu różne dokumenty, zapiski, opracowania, powieści, lektury, podręczniki, notesy, treny, baśnie, bajki, rękopisy i wiele więcej.
Część z nich jest dostępna do pobrania bez opłat. Poematy, wiersze, rozwiązania zadań, fraszki, treny, eseje i instrukcje.
Sprawdź opisy, detale książek, recenzje oraz okładkę. Dowiedz się więcej na oficjalnej stronie sklepu, do której zaprowadzi Cię link pod przyciskiem "empik". Czytaj opracowania, streszczenia, słowniki, encyklopedie i inne książki do nauki za free. Podziel się swoimi plikami w formacie "pdf", odkryj olbrzymią bazę ebooków w formacie
pdf, uzupełnij ją swoimi wrzutkami i dołącz do grona czytelników książek elektronicznych. Zachęcamy do skorzystania
z wyszukiwarki i przetestowania wszystkich funkcji serwisu. Na www.pdf-x.pl znajdziesz ukryte dokumenty, sprawdzisz opisy ebooków, galerie, recenzje użytkowników
oraz podgląd wstępu niektórych książek w celu promocji. Oceniaj ebooki, pisz komentarze, głosuj na ulubione tytuły i wrzucaj pliki doc/pdf
na hosting. Zapraszamy!







BIBLIOTEKA DOKUMENTÓW PDF + DARMOWE EBOOKI DO POBRANIA

Ciesz się pełną funkcjonalnością serwisu www.pdf-x.pl - sprawdzaj podgląd książek przed zakupem, oceniaj, konwertuj pliki i pobieraj dokumenty wgrane przez użytkowników.
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